
NOSSA STARTUP
AJUDAMOS PRODUTORES A OTIMIZAREM RECURSOS HÍDRICOS E 

AUMENTAREM A PRODUTIVIDADE USANDO IOT, IA E GESTÃO 

INTEGRADA
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MERCADO DO AGRO NO BRASIL



MERCADO DO AGRO NO BRASIL

+2 TRILHÕES
DE REAIS MOVIMENTADOS 

PELO AGRONEGÓCIO

40% a 50%
DE TODA A EXPORTAÇÃO 

NACIONAL

+/- 25%
DO PIB BRASILEIRO

12%
DE ÁREAS QUE RECEBEM 

ALGUM TIPO DE 
IRRIGAÇÃO

20%
É A MÉDIA MUNDIAL DE 

ÁREAS IRRIGADAS

8,5 MILHÕES
DE HECTARES IRRIGADOS 

NO TERRITÓRIO 
NACIONAL
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Virtual
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FONTES DE RECEITA:

•Instalação do ecossistema completo

•Venda de sensores e equipamentos IoT

•Aluguel de subestações

•Assinaturas mensais/anuais da plataforma

•Consultoria e suporte técnico

•Licenciamento do Assistente Virtual
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CAPTAÇÃO DE RECURSOS:

• Financiamentos públicos (FINEP, CNPq, 

FAPERGS, etc.)

• Investimentos privados (Angel, Venture 

Capital, Private Equity)

• Crowdfunding (equity, reward-based, 

donation)
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ATUAÇÃO ENXUTA:

• Equipe com baixo investimento (em função 

da incubação)

• Equipe muito multidisciplinar

• Pouca burocracia
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CRESCIMENTO ACELERADO:

• Crescimento fácil e escalável

• Possibilidade de recebimento de recursos de 

inúmeras fontes

• Dedicação de equipe multidisciplinar

• Acessibilidade das tecnologias
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• Grande possibilidade de cobertura de 

lavouras em pouco tempo

• Avanço no “plug-and-play” dos sensores nas 

lavouras

• Aumento significativo no número de lavouras 

irrigadas
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EXEMPLO DE ROI:

MENSALIDADE POR PIVÔ: R$ 600,00
Utilização de parâmetros dos Agrônomos da região

Pressupostos de Aplicação:

• Produtividade média da região 40 sacas/há

• Preço médio da saca de soja R$ 140,00

• Aplicação errada custa 0,5 saca (R$ 70,00)

• A média de aplicações insuficientes é de 3 mensais

Pressupostos de Irrigação:

• O kWh atualmente na região gira em torno de R$ 0,52

• Um pivô de cerca de 100ha poderia aplicar 10mm por 

dia

• Isso equivale a 10.000m³ diários com um consumo 

energético de 300 kWh

• Custo diário de R$ 130,00

OU SEJA:

Em 4 dias + 2 aplicações erradas temos o ROI para o 

produtor



NOSSA SOLUÇÃO



ARQUITETURA



NOSSA OPERAÇÃO

OPERAÇÃO INTERNA OPERAÇÃO CAMPO

PLATAFORMA

IA

ASSESSORIA

LOGÍSTICA

COMERCIAL

ADMINISTRATIVO CONTABILIDADE MARKETING TI DIR. GERAL / INVESTIDORES

AGRONOMOS EXTERNOS
CAMPO

UI HW BD OUTROS



NOSSO TIME

Jerônimo 
Costa

Leonardo 
Pinho

Pablo 
Costa

Tainã 
Milano



PARCERIAS ESTRATÉGICAS

Universidades e Institutos

Associações e Cooperativas

Empresas de Internet

Consultorias Agrícolas (3 
Tentos, Puro Grão)

• Desenvolvimento de protótipos, de 
pesquisa aplicada e de estagiários

• Difusão das soluções, eventos, 
capacitações

• Garantia de conectividade em regiões 
remotas (LoRaWAN, satélite, etc)

• Ganho de escala, inclusão de serviços 
da IA4Agro nos pacotes de assessoria 
ao produtor.



NOSSO PLANEJAMENTO – ANO 1

JAN/FEV

Implantação de rede na 
lavoura piloto, aquisição dos 
primeiros sensores, início de 

coleta de dados

MAR/ABR

Análise inicial, implementação 
da base de dados e 

desenvolvimento do dashboard

MAI/JUN

Definição de DB central e 
padronização das informações. 

Início das análises para IA

JUL/AGO

Primeiras integrações de IA, 
aprimoramento do dashboard 

e gráficos

SET/OUT

Desenvolvimento de cadastros 
ERP e interações com IA

NOV/DEZ

Testes finais do projeto piloto



MVP

• Nesse período estamos saindo do estágio da 

ideação instalando os primeiros sensores

• Primeiros ensaios de integração entre o 

sensor e nossa plataforma de coleta de 

dados 



NOSSO PLANO FINANCEIRO

Dessa maneira teríamos:

• Ponto de equilíbrio do projeto em 2029 (4o ano de operação após MVP)

• ROI em 2031 (4o ano de operação após MVP)

• Faturamento após 10 anos de operação previsto em R$ 16MM



DUVIDAS?

E AÍ, VAMOS DEMOCRATIZAR O 

MERCADO DO AGRO?


